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ほったらかし名刺から見込み顧客を創出するパッケージサービス

ドコモビジネスパッケージ リード情報見える化パック

クラウド名刺活用プラン
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●記載内容は2025年1月現在のものです。

●表記のサービス内容は予告なく変更することがありますので、お申し込み時にご確認ください。

●複数の商品・サービスを利用される場合には

お手元で計算された額と実際の請求書が異なる場合があります。

●記載されている会社名や製品名は、各社の商標または登録商標です。

ドコモビジネスパッケージに関するお問い合わせ

サイト

Twitter 2025.1

www.ntt.com/business/services/dbp.html

dbp_sales@ntt.com

ほったらかし名刺を活用して売上に変えませんか？

お問い合わせメールアドレス

見込み顧客を見える化！
   (BowNow)

名刺をクラウド管理！
   (PHONE APPLI PEOPLE)

さらに！ドコモビジネス だから、できること

未活用の名刺情報から、自社ホームページ
閲覧などの動きを見える化し最適なアプ
ローチで商談率・成約率を向上！

名刺をスマホで撮影するだけで自動でテキ
スト化、すぐに社内共有。お客さま名刺を
死蔵させず漏れなく営業資産として活用！
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もらった名刺が机に
眠ってしまっている…

名刺をスマホで撮影、
自動マーケティング
システムに取り込み

名刺情報を一元管理！
潜在顧客の動きを把握
し高確度アプローチ！

業務用スマホに加え、ソリューション・サポートをワンストップでご提供！

https://www.ntt.com/business/services/dbp.html
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